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Das Wow-Opening

Challenge 
Problem

Change 
Lösung

Chance 
Nutzen

60

120

180

60

Sekunden

Hello				     ➡ Highlight 				     ➡ Hook

Blickkontakt, Name(n) Spoilern Sie eine Key-Message Provokante These oder Fakten

Das Problem wird klar und 
„auf den Punkt“ formuliert.

 Szenario „Negative 
Implikation“

Szenario „Positive 
Implikation“

Konkrete Maßnahmen 

(To-dos) Ressourcen Kosten

Impact: Umsatz, Kosten, Zeit, 
Image, Kunden, …

Performance Measurement 
und KPIs

Next Action (Wie geht es 
weiter?)

-

3

3

3-5

Slides
In Rekordzeit überzeugen - Der 5-Minuten-Pitch
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Slides
In Rekordzeit überzeugen - Der 7-Minuten-Pitch


